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Predgovor

Hiljadama godina unazad, mo¢ se uglavnom sticala fizickim nasiljem i odr-
zavala sirovom snagom. Nije bilo potrebe za suptilnos¢u - kralj ili car morali
su biti nemilosrdni. Samo je nekolicina imala mo¢, ali niko nije vie patio pod
tim rezimom nego Zene. One nisu imale nacina da se takmice, niti oruzje ko-
jim bi mogle naterati muskarca da radi ono $to one Zele - politi¢ki, drustveno,
pa ¢ak ni kod kuce.

Muskarci su, naravno, imali jednu slabost: nezasitu zelju za seksom. Zena
je uvek mogla igrati na tu kartu, ali ¢im bi pristala na seks, muskarac bi pono-
vo preuzeo kontrolu; a ako bi mu ga uskracivala, on bi jednostavno potrazio
zadovoljstvo na drugom mestu - ili upotrebio silu. Kakva je korist od moci
koja je tako prolazna i krhka? Ipak, zene nisu imale izbora osim da se povinuju
ovoj situaciji. Bilo je, medutim, onih ¢ija je Zelja za mo¢i bila prevelika, koje su,
koriste¢i veliku visprenost i kreativnost, pronasle nacin da preokrenu dinami-
ku i stvore trajniji i efikasniji oblik mo¢i.

Te Zene — medu njima Batseba iz Starog zaveta, Helena Trojanska, kineska
sirena Si Si, i najveca od svih, Kleopatra — izumele su zavodenje. Prvo bi pri-
vukle muskarca privla¢nim izgledom, osmislile svoju Sminku i ukrase kako bi
stvorile sliku ovaplocene boginje. Pokazujuc¢i samo naznake golog tela, drazile
bi musku mastu, stimulirajudi zZelju ne samo za seksom ve¢ za necim vec¢im:
$ansom da poseduju fantazijski lik. Kada bi privukle paznju svojih Zrtava, ove
zene bi ih udaljile od muskog sveta rata i politike i uvukle ih u Zenski svet — svet
luksuza, spektakla i uzitka. Mogle bi ih i doslovno odvesti na putovanje, kao
$to je Kleopatra odvela Julija Cezara na put niz Nil. Muskarci bi se navukli na
ove rafinirane, senzualne uzitke - zaljubili bi se. Ali onda bi, neizbezno, Zene
postale hladne i ravnodusne, zbunjujuci svoje zZrtve. Upravo kada bi muskarci
zeleli vise, otkrili bi da su im uzici uskraceni. Bili bi prisiljeni na potragu, po-
kusavajuci bilo $ta da povrate naklonosti koje su nekada imali i postajuci slabi
i emotivni u tom procesu. Muskarci koji su imali fizicku snagu i svu drustvenu
mo¢ — muskarci poput kralja Davida, trojanskog Parisa, Julija Cezara, Marka
Antonija, kralja Fu Caja - otkrili bi da postaju robovi Zene.

Suocene s nasiljem i brutalno$¢u, ove Zene su napravile od zavodenja
sofisticiranu umetnost, vrhunski oblik mo¢i i ubedivanja. Naucile su da prvo
deluju na um, da stimuli$u fantazije, ¢ine da muskarci uvek Zele jos, stvaraju
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obrasce nade i oc¢aja - sustinu zavodenja. Njihova mo¢ nije bila fizicka ve¢
psiholoska, ne sila ve¢ indirektnost i lukavost. Ove prve velike zavodnice bile
su poput vojnih generala koji planiraju uni$tenje neprijatelja i, zaista, rani
zapisi o zavodenju cesto ga porede s bitkom, Zenskom verzijom ratovanja. Za
Kleopatru, to je bio nacin konsolidacije vladavine. U zavodenju, zena vise nije
bila pasivni seksualni objekt; postala je aktivni agent, figura moci.

Potlacenost i prezir, dakle, bili su i morali su biti sudbina Zena u ra-
nim drustvima; ovo stanje trajalo je dok vekovi iskustva nisu naucili
Zene da zamene vestinu za silu. Na kraju su Zene shvatile da je, posto
su slabije, njihov jedini resurs zavodenje; shvatile su da, ako su zavi-
sne od muskaraca zbog sile, muskarci mogu postati zavisni od njih
zbog uzitka. Vise nesrecne od muskaraca, morale su misliti i razmis-
ljati ranije nego muskarci; bile su prve koje su znale da je uZitak uvek
ispod ideje koju o njemu formiramo i da masta ide dalje od prirode.
Jednom kada su ove osnovne istine bile poznate, naucile su prvo da
obaviju svoje cari velom kako bi probudile radoznalost; vezbale su
umece odbijanja ¢ak i kada su Zelele da pristanu; od tog trenutka
znale su kako da raspale mastu muskaraca, kako da pobude i usme-
re Zelje po svojoj volji: tako su lepota i ljubav nastale; sada je sudbina
Zena postala manje teska; nije da su uspele da se potpuno oslobode
stanja potlacenosti na koje ih je slabost osudila, ali, u stanju vecnog
rata koje i dalje postoji izmedu Zena i muskaraca, videli smo ih kako
su, uz pomoc milovanja koje su bile sposobne da izmisle, uspele da
se neprekidno bore, ponekad pobede, a Cesto su vestije koriste sile
usmerene protiv njih; ponekad su, takode, muskarci koristili protiv
Zena ta oruZja koja su Zene stvorile da se bore protiv njih, i njihovo
ropstvo je postalo sve surovije zbog toga.

SODERLO DE LAKLO, O OBRAZOVANJU ZENA

S nekoliko izuzetaka - latinski pesnik Ovidije, srednjovekovni trubaduri
- muskarci se nisu mnogo bavili tako frivolnim umecem kao $to je zavodenje.
Onda je, u sedamnaestom veku, doslo do velike promene: muskarci su postali
zainteresovani za zavodenje kao nacin da prevazidu otpor mlade Zene prema
seksu. Prvi veliki muski zavodnici u istoriji - vojvoda De Lozen, razli¢iti Span-
ci koji su inspirisali legendu o0 Don Huanu - poceli su da usvajaju metode koje
su tradicionalno koristile Zene. Naucili su da ocaraju svojim izgledom (cesto
androginog karaktera), da stimuliSu mastu, da igraju na kartu koketiranja. Ta-
kode su dodali novu, musku komponentu igri: zavodljivi jezik, jer su otkrili
zensku slabost na blage rec¢i. Ove dve forme zavodenja —zenska upotreba izgle-
da i muska upotreba jezika — Cesto su prelazile granice polova: Kazanova bi
ocarao zenu svojom ode¢om; Ninon de Lanklo bi $armirala muskarca svojim
re¢ima.
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Mnogo vise genija je potrebno da bi se volelo nego da bi se koman-
dovalo armijama.
NINoN DE LANKLO

Hvalim tebe, Menelaju, ako mislis / Zenu ubiti svoju, al’ od lica nje-
nog bezi / da te Zelja ne savlada: ona poglede mami, / gradove osva-
ja, kuce pali carima. Poznajem je, Menelaju, / a poznajes je i ti. I svi

koji je poznaju pate.
HekuBA GovoRri 0 HELENI TROJANSKOJ U EURIPIDOVIM
TROJANKAMA. !

U isto vreme kada su muskarci razvijali svoju verziju zavodenja, drugi su
poceli da prilagodavaju to umece za drustvene svrhe. Kako je feudalni sistem
vladavine u Evropi postao proslost, dvorjani su morali da ostvare svoje ciljeve
na dvoru bez upotrebe sile. Shvatili su koju mo¢ mogu steci zavodenjem svojih
nadredenih i konkurenata kroz psiholoske igre, blage reci, malo koketiranja.
Kako je kultura postala demokratizovana, glumci, dendiji i umetnici poceli
su da koriste taktike zavodenja kao nacin da $armiraju i osvoje svoju publiku
i drustvenu sredinu. U devetnaestom veku dogodila se jo$ jedna velika pro-
mena: politicari poput Napoleona su videli sebe kao zavodnike velikih raz-
mera. Ovi ljudi su se oslanjali na umece zavodljivog govornistva, ali su takode
ovladali nekada Zenskim strategijama: priredivali su velike spektakle, koristili
dramske postupke, stvarali naelektrisano fizicko prisustvo. Sve je to, naucili
su, bila sustina harizme - i ostaje tako i danas. Zavodeci mase, mogli su dobiti
ogromnu mo¢ bez upotrebe sile.

Danas smo dostigli krajnju tacku u evoluciji zavodenja. Sada, viSe nego ikad,
sila ili brutalnost bilo koje vrste se obeshrabruje. Sve oblasti drustvenog Zivota
zahtevaju sposobnost da se ljudi ubede na nacin koji ne vreda, niti se name-
¢e. Oblike zavodenja nalazimo svuda, u njime su isprepletane muske i Zenske
strategije. Reklame insinuiraju, suptilna prodaja dominira. Ako zelimo da pro-
menimo ljudima misljenje - a uticaj na misljenje je osnova zavodenja — mo-
ramo delovati indirektno, podsvesno. Danas nijedna politicka kampanja ne
moze funkcionisati bez zavodenja. Od ere Dzona F. Kenedija, politicke figure
moraju imati odredeni stepen harizme, fascinantnu prisutnost da bi zadrzale
paznju publike, to je pola bitke. Filmski svet i mediji stvaraju galaksiju zavod-
ljivih zvezda i slika. Zasi¢eni smo zavodljivim. Ali ¢ak i ako se mnogo toga
promenilo po stepenu i obimu, sustina zavodenja je stalna: nikada ne budite
nasilni niti direktni; umesto toga, koristite uzitak kao mamac, igrajte na emo-
cije ljudi, budite Zelje i konfuziju, navedite na psiholosku predaju. U zavodenju
koje se danas praktikuje, metode Kleopatre su i dalje primenljive.

! Kori$¢en prevod Lucije Carevi¢. (Prim. prev.)
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Nijedan ¢ovek nema mo¢ da nadvlada perfidnost Zene.
MARGARITA OD NAVARE

Istoricari nisu prikladno razmotrili tu vazna precicu, kojom je Zena
uspela da izbegne musku snagu i uspostavi moc. Od trenutka kada
se Zena odvojila od mase, pojedinac kao gotov proizvod, nude(i uZit-
ke koji se nisu mogli dobiti silom, ve¢ samo laskanjem, otpocela je
vladavina svestenica ljubavi. To je bio razvoj dogadaja od velike vaz-
nosti u istoriji civilizacije... Samo preko zaobilaznog puta umeca lju-
bavi zena je mogla ponovo da stekne autoritet, i to je ucinila tako sto
se postavila upravo na tacku na kojoj bi inace bila robinja na milost
i nemilost muskarcu. Otkrila je mo¢ poZude, tajnu umeca ljubavi,
demonsku moc strasti vestacki izazvane i nikada utoljene. Trebalo je
da sila koja je tako oslobodena postane jedna od najmonumentalni-
jih sila sveta i da u trenucima ima mo¢ cak i nad Zivotom i smréu...
Trebalo je da namerno ima magican efekat, otvarajuci coveku besko-
nacno $iri spektar senzacija i podsticuci ga kao da je pod uticajem
sna inspiracije.

ALEKSANDER VON GLEJHEN-RUSVURM, MAMAC SVETA

Ljudi konstantno pokus$avaju da uti¢u na nas, da nam govore $ta da ra-
dimo i podjednako cesto ih precujemo, opiruci se njihovim pokusajima da
nas ubede u nesto. Postoje, ipak, trenuci u nasim zivotima kada se ponasamo
drugacije - kada smo zaljubljeni. Na neki nacin smo omadijani. Nasi umo-
vi su obi¢no zaokupljeni sopstvenim brigama; sada bivaju ispunjeni mislima
o0 voljenoj osobi. Postajemo emotivni, gubimo sposobnost zdravorazumskog
razmisljanja, ponasamo se budalasto, kako se inac¢e ne bismo ponasali. Ako
ovo potraje dovoljno dugo, nesto u nama se predaje: popustamo pred voljom
voljenih i pred nasom Zeljom da ih posedujemo.

Zavodnici su ljudi koji razumeju nepojmljivu mo¢ koja je sadrzana u ta-
kvim trenucima predaje. Oni analiziraju $ta se dogada s ljudima kada su za-
ljubljeni, proucavaju psiholoske komponente tog procesa — $ta podstice ima-
ginaciju, kako se bacaju ¢ini. Putem instinkta i kroz praksu, oni ovladavaju
umecem kojim utic¢u da se ljudi zaljube u njih. Kao §to svi veliki zavodnici
znaju, mnogo je efektnije izazvati ljubav nego pozudu. Covek koji je zaljubljen
je emotivan, savitljiv i lako ga je zavesti. (Poreklo engleske re¢i za zavodenje je
latinski glagol seducere — odvesti u stranu). Pozudnu osobu je teze kontrolisati
i lako moze da vas napusti kada zadovolji pozudu. Zavodnici ne Zure, stvaraju
¢aroliju i veze ljubavi, tako da, kada seks usledi, to samo dodatno zarobi zrtvu.
Stvaranje ljubavi i ¢arolije postaje model za sva zavodenja - seksualna, drus-
tvena, politicka. Zaljubljena osoba ¢e se predati.

10 | Robert Grin



Besmisleno je da pokusavate da se odupirete takvoj mo¢i, pravite da vas ne
zanima ili mislite da je zla i ruzna. Sto se vise trudite da se oduprete privlaéno-
sti zavodenja — kao ideje, kao oblika moc¢i - to Cete vise biti fascinirani njime.
Razlog je jednostavan: vecina nas je osetila mo¢ kada se neko zaljubi u nas.
Nasi postupci, gestovi, reci, sve ima pozitivan efekat na tu osobu; mozda ne
razumemo potpuno $ta smo uradili kako treba, ali taj osecaj moci je opijajuci.
i u drustvenom ili radnom okruzenju - jednog dana smo dobro raspolozeni i
ljudi nam se ¢ine receptivnijim, lakse ih $armiramo. Ti trenuci mo¢i su prola-
zni, ali odzvanjaju u se¢anju s velikim intenzitetom. Zelimo da se vrate. Niko
ne voli da se oseca nespretno, ili plasljivo, ili nesposobno da dopre do ljudi.
Sirenski zov zavodenja je neodoljiv jer je mo¢ neodoljiva, i nista vam nece
doneti vise mo¢i u modernom svetu od sposobnosti da zavodite. Potiskivanje
zelje za zavodenjem je vrsta histeri¢ne reakcije, otkriva vasu duboku fascinaci-
ju procesom; samo Cinite svoje Zelje jacima. Jednog dana ¢e izaci na povrsinu.

Prva stvar, neka ti je u dusi ¢vrsta vjera da se sve mogu uhvatiti:
uhvatit ées, samo postavi zamke. Prije ¢e u prolece zasuteti ptice, i u
leto cvréci, a menalski pas pobjeci od zeca, nego Sto e Zensko odbiti
mladica; pristat ¢e cak i ona za koju mislis da nikako nece.
OvIDYE, UMECE LJUBAVI

Kombinacija ova dva elementa, ocaranja i predaje, jeste, dakle, su-
Stinska za ljubav o kojoj govorimo... Ono $to postoji u ljubavi je pre-
daja zbog ocaranja.

HoSE ORTEGA 1 GASET, O LJUBAVI

»Sta je dobro?” ,Sve sto pojacava osecaj modi, volju za moci, samu

moé u Coveku.” ,Sta je lose?” ,Sve $to proizlazi iz slabosti” ,Sta je

srea?” ,Osecaj da se moc poveéava - da je otpor prevaziden.”
FRIDRIH NICE, ANTIHRIST

Imati takvu mo¢ ne zahteva potpunu transformaciju vaseg karaktera ili
bilo kakvo fizicko poboljsanje vaseg izgleda. Zavodenje je igra psihologije, ne
lepote, i u dometu je svake osobe da postane majstor igre. Sve §to je potrebno
je da gledate na svet drugacije, o¢ima zavodnika.

Zavodnik ne isklju¢uje i uklju¢uje mo¢ - svaka drustvena i licna interak-
cija se vidi kao potencijalno zavodenje. Nikada nema trenutka za gubljenje.
To je tako iz nekoliko razloga. Mo¢ koju zavodnici imaju nad muskarcem ili
zenom funkcioniSe u drustvenim okruzenjima jer su naucili kako da ublaze
seksualni element, a da ga se ne odreknu. Mozda mislimo da ih proziremo, ali
je toliko prijatno biti u njihovom drustvu da to nije vazno. Pokusaji da podelite
va$ zivot na trenutke u kojima zavodite i na one u kojima se suzdrzavate samo
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¢e vas zbuniti i ograniciti. Erotska Zelja i ljubav vrebaju ispod povrsine gotovo
svakog ljudskog susreta; bolje je i da zauzdate svoje vestine nego da ih koristite
samo u spavacoj sobi. (U stvari, zavodnik vidi svet kao svoju spavacu sobu.)
Ovaj stav stvara veliki impuls zavodnicke sile, i sa svakim zavodenjem sticete
iskustvo i praksu. Jedno drustveno ili seksualno zavodenje ¢ini sledece laksim,
vase samopouzdanje raste i ¢ini vas privlac¢nijim. Ljudi su privuceni vama u
sve vecem broju dok vam se stvara zavodnicki oreol.

Zavodnici imaju ratnicki pogled na Zivot... Vide svaku osobu kao tvrda-
vu koju opsedaju. Zavodenje je proces prodiranja: prvo prodiru u um mete,
njihovu prvu tacku odbrane. Kada zavodnici prodru u um, ¢ine¢i da meta
fantazira o njima, lako je smanjiti otpor i iazvati fizi¢cku predaju. Zavodnici
ne improvizuju; ne prepustaju ovaj proces slucaju. Kao svaki dobar general,
planiraju, prave strategiju, ciljajuci na specifi¢ne slabosti mete.

Glavna prepreka da se postane zavodnik jeste ta glupa predrasuda koju
imamo o ljubavi i romantici kao nekoj vrsti svetog, magi¢nog podrucja gde
stvari jednostavno padaju svaka na svoje mesto, ako su sudene. Ovo moze
delovati romanti¢no i simpati¢no, ali je zapravo samo pokrice za nasu lenjost.
Ono $to e zavesti osobu je trud koji ulazemo u njeno ime, pokazujuci koliko
nam je stalo, koliko vredi. Prepustiti stvari slucaju je recept za katastrofu i ot-
kriva da ne shvatamo ljubav i romantiku ozbiljno. Trud koji je Kazanova ulo-
zio, umece koje je primenio u svakoj aferi jeste ono $to ga je ¢inilo tako prokle-
to zavodljivim. Zaljubljivanje nije stvar magije ve¢ psihologije. Kada razumete
psihologiju vade mete i napravite dobru strategiju, mo¢i cete bolje da bacite
»Cini”. Zavodnik vidi ljubav ne kao svetinju, ve¢ kao rat, gde je sve dozvoljeno.

Zavodnici nikada nisu zaljubljeni u sebe. Njihov pogled je usmeren na
spoljasnje, ne na unutrasnje. Kada upoznaju nekoga, prvi potez im je da udu
pod kozu te osobe, da vide svet njihovim oc¢ima. Razlozi za to su nekoliki.
Prvo, samozaljubljenost je znak nesigurnosti; ona je antizavodljiva. Svi ima-
mo nesigurnosti, ali zavodnici ih ignoriu, nalaze terapiju za trenutke sumnje
u sebe tako $to su udubljeni u svet. Ovo im daje poletan duh - Zelimo biti u
njihovom drustvu. Drugo, ulazak pod neciju kozu, zamisljanje kako je biti taj
drugi, pomaze zavodniku da prikupi dragocene informacije, sazna $ta pokre-
¢e tu osobu, §ta ¢e uciniti da oni izgube sposobnost da misle jasno i padnu u
zamku. Naoruzani takvim informacijama, mogu pruziti fokusiranu i indivi-
dualizovanu paznju - retku robu u svetu u kojem vecina ljudi na nas gleda s
druge strane paravana svojih predrasuda. Ulazak pod kozu meti je prvi vazan
takticki potez u ratu prodiranja.

Nezadovoljstvo, neuroza, anksioznost i frustracija s kojima se suo-
¢ava psihoanaliza dolaze, bez sumnje, iz nesposobnosti da se voli ili
bude voljen, iz nesposobnosti da se daje ili prima zadovoljstvo, ali ra-
dikalno razocaranje dolazi iz zavodenja i njegovog neuspeha. Samo
oni koji su potpuno van zavodenja su bolesni, cak i ako su potpuno
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sposobni da vole i vode ljubav. Psihoanaliza veruje da leci poreme-
Caje seksa i Zelje, ali u stvarnosti se bavi poremecajima zavodenja...
Najozbiljniji nedostaci uvek se ticu Sarma, a ne zadovoljstva, ocara-
vanja, a ne nekog vitalnog ili seksualnog zadovoljenja.

7.AN BODRIJAR, ZAVOPENJE

Sta god se ucini iz ljubavi, uvek se dogada s one strane dobra i zla.
FRrRIDRIH NICE, S ONE STRANE DOBRA I ZLA

Zavodnici sebe vide kao pruzaoce zadovoljstva, kao pcele koje skupljaju
polen s nekih cvetova i prenose ga na druge. Kao deca, uglavnom smo posve-
¢ivali svoje zivote igri i zadovoljstvu. Odrasli cesto osecaju da su odseceni od
tog raja, da su optereceni odgovornostima. Zavodnik zna da ljudi ¢ekaju zado-
voljstvo — nikada ga ne dobijaju dovoljno od prijatelja i ljubavnika i ne mogu
ga dobiti sami. Osobi koja ulazi u njihov zivot i nudi avanturu i romansu se ne
moze odoleti. Zadovoljstvo je osec¢aj da smo presli granice, da smo preplavljeni
drugom osobom, iskustvom. Ljudi umiru od Zelje da budu preplavljeni, da se
oslobode svoje uobicajene tvrdoglavosti. Ponekad je njihov otpor prema nama
nacin da kazu: ,Molim te, zavedi me.” Zavodnici znaju da ¢e moguénost zado-
voljstva naterati osobu da ih prati i da ¢e to iskustvo naterati nekog, ko je slab
na dodir, da se otvori. Takode treniraju sebe da budu osetljivi na zadovoljstvo
i znaju da ¢e time $to i sami osecaju zadovoljstvo lakse zaraziti ljude oko sebe.

Zavodnik vidi ceo zivot kao pozoriste, svakoga kao glumca. Ve¢inom, ljudi
osecaju da imaju ogranicene uloge u zivotu, $to ih ¢ini nesre¢nim. Zavodni-
ci, s druge strane, mogu biti bilo ko i mogu preuzeti mnoge uloge. (Arhetip
ovde je bog Zevs, nezasiti zavodnik mladih devojaka, ¢ije je glavno oruzje bila
sposobnost da preuzme oblik bilo koje osobe ili Zivotinje koja bi najvise pri-
vukla njegovu zrtvu.) Zavodnici uzivaju u izvodenju i nisu optereceni svojim
identitetom, ili potrebom da budu oni koji su, ili potrebom da budu prirodni.
Ta njihova sloboda, ta fluidnost u telu i duhu, jeste ono $to ih ¢ini privla¢nim.
Ono $to ljudima nedostaje u zivotu nije vise stvarnosti, ve¢ vise iluzije, fantazi-
je, igre. Odeca koju zavodnici nose, mesta na koja vas vode, njihove reci i dela,
blago su pojacani - ti elementi nisu previse teatralni, ali su prijatno orubljeni
nerealnos$cu, kao da vas dvoje zivite komad fikcije ili ste likovi u filmu. Zavo-
denje je vrsta pozorista u stvarnom Zivotu, susret iluzije i stvarnosti.

Na kraju, zavodnici su potpuno amoralni u svom pristupu zivotu. Sve je igra,
arena za igru. Znajuci da moralisti, oni zgréeni represivni tipovi koji grme o zli-
ma zavodnika, potajno zavide njihovoj mod¢i, ne brinu se o misljenjima drugih
ljudi. Ne bave se moralnim sudovima - ni$ta ne moze biti manje zavodljivo. Sve
je savitljivo, fluidno, kao sam Zzivot. Zavodenje je oblik prevare, ali ljudi Zele biti
zavedeni, Zude da budu zavedeni. Da nije tako, zavodnici ne bi pronalazili toliko
voljnih zrtava. Oslobodite se bilo kakvih moralizatorskih tendencija, usvojite za-
vodnicku filozofiju igre, pa ¢e vam ostatak procesa biti lak i prirodan.
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Tko god u ovom narodu ne poznaje umijece ljubavi, nek ovo Cita
i, procitavsi pjesmu, nek poucen ljubi. Umijecem, veslom i jedrom
upravlja se brzim ladama, vjestinom i kolima upravljas, i ljubavlju
valja vladati umjecem.

OviDpyJE, UMECE LJUBAVI

Knjiga Umece zavodenja je osmisljena da vam obezbedi oruzje ubediva-
nja i Sarma, tako da ¢e oni oko vas polako gubiti sposobnost da vam se odupru,
a da ne znaju kako ili zasto se to dogodilo. To je umece ratovanja za delikatna
vremena.

Svako zavodenje ima dva elementa koja morate analizirati i razumeti:
prvo, sebe i sta je zavodljivo kod vas; i drugo, vasu metu i radnje koje ¢e probi-
ti njenu odbranu i stvoriti predaju. Dve strane su jednako vazne. Ako pravite
strategiju ne obrativsi paznju na delove vaseg karaktera koji privlace ljude, na
vas Ce gledati kao na mehanickog zavodnika, ljigavog i manipulativnog. Ako
se oslanjate na svoju zavodljivu li¢nost bez obra¢anja paznje na drugu osobu,
napravicete stradne greske i ogranicicete svoj potencijal.

Prema tome, Umetnost zavodenja je podeljena na dva dela. Prva polovina,
»Zavodnicki lik”, opisuje devet tipova zavodnika, plus Antizavodnika. Prouca-
vanje ovih tipova ce vas osvestiti o tome $ta je inherentno zavodljivo u vasem
karakteru, $to je kamen temeljac svakog zavodenja. Druga polovina, ,,Zavod-
nicki proces’, ukljucuje dvadeset Cetiri manevra i strategije koje ¢e vas nauciti
kako da stvorite magiju, razbijete otpor ljudi, date gipkost i snagu vasem zavo-
denju i izazovete predaju vase mete. Kao neka vrsta mosta izmedu dva dela, tu
je poglavlje o osamnaest tipova Zrtava zavodenja — svakoj od njih nedostaje ne-
$to u zivotu, svaka nosi prazninu koju mozete popuniti. Znanje kakvim tipom
se bavite pomoci ¢e vam da sprovedete u praksu ideje iz oba dela. Ignorisanje
bilo kog dela ove knjige uc¢inice vas nepotpunim zavodnikom.

Ideje i strategije u Umetnosti zavodenja zasnovane su na spisima i istorij-
skim izve$tajima najuspesnijih zavodnika u istoriji. Izvori uklju¢uju memoare
samih zavodnika (od Kazanove, Erola Flina, Natali Barni, Merilin Monro);
biografije (o Kleopatri, Zozefini Bonaparte, DZzonu F. Kenediju, Djuku Elin-
gtonu); prirucnike o toj temi (najznacajnije Ovidijevo Umece ljubavi); i fiktiv-
ne prikaze zavodenja (Soderlo de Lakloove Opasne veze, Seren Kjerkegorov
Dnevnik zavodnika, Murasaki Sikibuova Prica o GendZiju). Herojima i heroi-
nama ovih knjizevnih dela su uopsteno uzori bili stvarni zavodnici. Strategi-
je koje primenjuju otkrivaju blisku vezu izmedu fikcije i zavodenja, stvaranja
iluzije i vodenja osobe. Primenuju¢i lekcije iz knjige, praticete put najvecih
majstora umeca.

Na kraju, duh koji ¢e vas uciniti vrhunskim zavodnikom je duh s kojim
treba da ¢itate ovu knjigu. Francuski pisac Deni Didro jednom je napisao:
»Dajem svom umu slobodu da prati prvu mudru ili budalastu ideju koja se
pojavi, bas kao §to na Aveniji Foj nasi raspusteni mladi¢i idu za petama neke
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ulicarke, zatim je ostavljaju da bi pratili drugu, napadajuci sve i vezujuci se ni
za jednu. Moje misli su moje prostitutke” Mislio je na to da je dopustao da ga
ideje zavode, prate¢i onu koja je privukla njegovu paznju dok se ne pojavi bo-
lja, a njegove misli bile su prozete nekom vrstom seksualnog uzbudenja. Kada
stupite na ove stranice, radite kao §to je Didro savetovao: dozvolite sebi da vas
privlace price i ideje, budite otvorenog uma i fluidnih misli. Polako cete osetiti
kako otrov prodire kroz kozu i pocecete videti sve kao zavodenje, ukljuc¢ujuci
nacin na koji razmisljate i kako gledate na svet.

Veéinom, vrline su zahtev za vecim zavodenjem.
NATALI BARNI
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PRVI DEO

Zavodnicki lik






Svi mi posedujemo mo¢ privlacenja — sposobnost da privuc¢emo ljude i
zadrzimo ih u svom okrilju. Ipak, malo nas je svesno ovog unutrasnjeg poten-
cijala, te zamisljamo privla¢nost kao skoro misti¢nu osobinu s kojom se rada
samo odabrana nekolicina, dok mi ostali nikada ne¢emo mo¢i da je stekne-
mo... Sve $to treba da uradimo da bismo ostvarili svoj potencijal jeste da razu-
memo $ta je to u karakteru osobe $to prirodno uzbuduje ljude i da razvijemo
te skrivene kvalitete u sebi.

Uspesna zavodenja retko pocinju oc¢iglednim manevrom ili strateskim po-
tezom. To ¢e sigurno pobuditi sumnju. Uspe$na zavodenja pocinju vasim ka-
rakterom, va§om sposobnoscu da zracite nekom osobinom koja privlaci ljude
i pobuduje njihove emocije na nacin koji je van njihove kontrole. Hipnotisani
va$im zavodljivim karakterom, vase zrtve nece primetiti naredne manipulaci-
je. Tada ¢e biti decja igra da ih zavedete.

Postoji devet tipova zavodnika u svetu. Svaki tip ima odredenu karakternu
osobinu koja dolazi iz dubine i stvara zavodljivu privla¢nost. Sirene poseduju
obilje seksualne energije i znaju kako da je koriste. Raspusnici nezasito obo-
zavaju suprotan pol i njihova Zelja je zarazna. Idealni ljubavnici imaju estetski
senzibilitet koji primenjuju na romansu. Dendiji vole da se igraju sa svojim
imidzom, stvarajuci upecatljiv i androgini Sarm. Prirodni su spontani i otvore-
ni. Kokete su samodovoljne, s fascinantnom smireno$¢u u svojoj srzi. Sarmeri
zele i znaju kako da ugode -oni su drustvena bi¢a. Harizmati¢ni imaju neobic-
nu sigurnost u sebe. Zvezde su eteri¢ne i obavijene misterijom.

Poglavlja ovog dela knjige ¢e vas upoznati sa svakim pojedina¢nim tipom. Tre-
balo bi da vas privuce najmanje jedno od poglavlja — prepoznacete u njemu
deo sebe. To poglavlje e biti klju¢no za razvitak vasih moci zavodenja. Re-
cimo da imate koketne tendencije. Poglavlje o Koketi ¢e vam pokazati kako
da izgradite svoju samodovoljnost, naizmeni¢no koriste¢i toplinu i hladno¢u
kako biste zarobili svoje zrtve. Pokazac¢e vam kako da svoje prirodne kvalitete
razvijete dalje, postajuci velika Koketa, tip osobe za koju se borimo. Nema
smisla biti stidljiv sa zavodljivom osobinom. Ocarani smo neustrasivim Ras-
pusnikom i prastamo njegove ekscese, ali mlak Raspusnik ne dobija posto-
vanje. Kada razvijete svoju dominantnu karakternu osobinu, dodaju¢i malo
umeca onome $to vam je priroda dala, mozete potom razviti drugu ili tre¢u
osobinu, dodajuci dubinu i misteriju svojoj licnosti. Konacno, deseto poglavlje
ovog dela, o Antizavodniku, osvestice vas o suprotnom potencijalu unutar vas
- moc¢i odbijanja. Po svaku cenu morate iskoreniti bilo kakve antizavodljive
tendencije koje mozda imate.
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Zamislite devet tipova kao senke, siluete. Samo ulaskom u jednu od njih i
dopustanjem da raste unutar vas mozete poceti da razvijate zavodljivi karakter
koji ¢e vam doneti neograni¢enu moc¢.
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